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The 5 Whys of  
Fee Only  
Financial Advice™
 
 
 

 
1. Why should I write a check to a fee only advisor? 
You don’t pay sales commission on mutual funds, like you do with financial product salespeople. Fee Only 
Advisors typically recommend that you rollover old 401ks, and IRA’s to independent brand name brokers like 
TD Ameritrade or Schwab Institutional where no‐commission, brand name mutual funds can be purchased. So 
what you pay in fees to a fee only advisor, you often save on mutual fund commissions, and then some. 
 
2. Why should I trust the advice of a fee only advisor? 
Fee only advisors don’t have to recommend a financial or investment product as the solution to your 
planning issue in order to get paid. In fact, they might even recommend you pare down the ones you have. On 
the other hand, a commission‐tied financial recommendation could leave you with a bad mortgage decision, a 
commission laced investment, or other planning solutions that aren’t the leaders in their respective areas. 
 
3. Why is fee only advice so effective? 
Fee only advisors are free to recommend the leading brand name financial or investment products in their 
respective planning areas. Because they are not tied to the financial products lineup of one specific brand 
name, they are free to build you a financial, investment, & insurance plan using the brand leaders in each 
specific area of each specific plan. 
 
4. Why is fee only advice so objective? 
Fee only advisors work free from conflict‐of‐interest, like most doctors, lawyers, or CPAs. Fee only advisors 
don’t get paid behind the scenes – the only fee they make is paid by you directly. Imagine if your doctor had to 
recommend that you take a drug, in order for him or her to get paid. What if your accountant got paid a higher 
fee, based on which tax deductions he/she chose to recommend? You deserve the same level of professional 
advice from your financial advisor, that you expect from your doctor, lawyer or CPA. 
 
5. Why should I hire an independent fee only firm instead of a brand name institution? 
You have one chance to get it right. Fee only advisors focus on advising and let the brokers focus on brokering 
the transactions that are recommended by the advisor. Fee only advisors use brand name institutions to 
execute the recommendations that they make. For example, fee only advisors custody your investments at 
best of class investment brokers such as TD Ameritrade Institutional or Schwab Institutional. Or they simply 
give you a plan that you can implement at a compatible brand name broker of your choice. 
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Disclaimer 

All written content in this document is for information purposes only. Opinions expressed herein are solely those of John 
M. Vyge, Principal, Hillebrand Financial Planning, LLC. Material presented is believed to be from reliable sources, but no 
representation is made as to its accuracy or completeness. All information and ideas should be discussed in detail with 
your individual advisor prior to implementation. Fee‐Only financial planning and investment advisory services are offered 
through Hillebrand Financial Planning, LLC a registered investment advisory firm in the state of Virginia. 

The presence of this white paper on the Internet shall in no direct or indirect way be construed or interpreted as a 
solicitation to sell or offer to sell investment advisory services to any residents of any state other than the state of 
Virginia or where otherwise legally permitted. Hillebrand Financial Planning, LLC is legally empowered to provide 
investment advisory services only to residents of Virginia or where otherwise legally permitted. THERE ARE NO 
WARRANTIES, EXPRESSED OR IMPLIED, AS TO ACCURACY, COMPLETENESS, OR RESULTS OBTAINED FROM ANY 
INFORMATION IN THIS DOCUMENT. 

 


